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Z4klady presvédCivé argumentace a vyjedndviani

Intenzivni ndcvik se zp€tnou vazbou
Pojdme se naucit, jak byt ve sprdvnou chvili piipraveni tak,
abychom se vZdy dokazali prosadit.

lektorka PhDr. Marie Svobodovd, Ph.D.

ZAKLADNI INFORMACE

Datum: 16. 3. 2010 Misto: St. James Education Centre
Délka kurzu: 1 den ndm. Miru 15, Praha 2
Cas: 9:00-17:00 Cena: 4 400 K& bez DPH*

Pocet UCastnikl:  4-8 Rezervace: www.stjames.cz

*Cena zahrnuje: vyukové materidly, certifikit o absolvovani kurzu, konzultaci s lektorem, ob&erstveni

PROC SI VYBRAT TENTO KURZ?

Argumentace a vyjednavani jsou jednim ze zakladnich prvkd lidské komunikace. RGzni lidé zastavaji rizné nazory.
Kazdy den obhajujeme své myslenky a snaZime se o nich piesvédcit okoli. Kolikrat nds ale ty nejlepsi argumenty
napadnou a7 ve chvili, kdy je jednani ukon€eno, a nase nejlepsi myslenky zdstanou neprosazeny?

PRO KOHO JE KURZ URCEN?

Pro manazZery, obchodniky, personalisty, vedouci projektd, vSechny, ktefi musi byt v rdmci své profese
presvédCivi a schopni efektivné vyjednévat.

CO SE V KURZU NAUCIM?
= osvojit si hlavni pravidla argumentacnich postupl a efektivni komunikace
= dobi®e se pripravit na vyjedndvani s cilem piesvédCit
= rozpoznat své vlastni zdméry a postoje
= ngjit vhodny argument a vhodné s nim naloZit
= neutralizovat ndmitku a fici ,Ne*

= kterym chybdm se pfi vyjedndvani a argumentovani vyhnout

KDE ZNALOSTI VYUZI)I?

Pii jednani o podminkéch prodeje/nakupu, prosazovani vnitrofiremnich zmén, komunikaci se zakazniky, obhajob&
novych vizi, kazdodennim prosazovani svych myslenek v soukromém i profesnim Zivoté.



